入门房地产营销从销售做起！
惠州中原地产滨海事业部诚聘销售同事（5—10人）做大深圳项目!待遇1500+1300补助+提成（佣金）！每月工资2800元起，上下班车接送，公司提供（带空调、热水、彩电）酒店客房做宿舍（200元/月），每周一天休息！中原地产培养原则是3个月培养成销售精英，开单即可拿佣！分配的项目即将开盘且做滨海超大旅游度假地产项目！如果你想转策划，毕业之后可优先！莫等闲，白了少年头！10级的同学们给力啊！
详情咨询：09级廖勤13829966301;
08级吴思宁13502222469

收简历邮箱： 978762044@qq.com

中原地产介绍
中原集团创立于1978年，是一家以房地产代理业务为主的大型综合性企业，集团以为房地产公司提供专业化服务为依托，业务范围迅速拓展，业务类型涉及物业管理、测量估价、按揭代理、投资移民、数据整合等多个领域，市场版图随之不断扩张。勇担责任，专业领先，中原集团矢志成为中国乃至世界规模最大的房地产代理集团。
在集团的大力支持下，惠州中原于2005年成立，依托总部优势，迅速在惠州市场扎根，实现本土化经营管理。公司进入惠州市场八年，从拓荒、深耕而至精耕，专注于为粤深莞惠知名房企提供全方位、精细化的全程营销代理服务，先后开设河源事业部、进军二手房市场，实现两城三地合作互动、一二手业务齐头并进的发展模式，八年来弦歌不辍，业绩逐年攀升。2012年，公司业绩再创新高，全年实现销售金额108亿，市场占有率连年保持第一。 
惠州中原致力于打造适合本土房地产业的服务全价值链，引领行业先进的理念和模式，具备敏锐的市场洞察力，集团队优势、平台优势、研发优势于一身，以创新的营销方式、全方位的拓客策略，全程为客户提供专业的综合性地产代理服务。 
八年来，惠州中原与粤深莞惠乃至全国的开发商建立了良好的合作共赢关系。在发展自身的同时，也为惠州房地产市场的健康运行贡献自己的力量。截至2012年，累计签约代理服务楼盘超过300个，成交套数超过8万套，成交面积近900万平米，积累客户将近30万批，目前惠州中原操作50万平米以上的超级大盘30多个，成功操作的城市综合体案例在业内首屈一指，是惠州房地产代理行业名副其实的“大盘专家” 、“综合体专家”。
